ReaderTT.config = {"pagecount":13,"title":"Mengapa MengeCAT...??","author":"XP","subject":"","keywords":"","creator":"Impress","producer":"LibreOffice 7.2","creationdate":"D:20220613211855Z'","moddate":"","trapped":"","fileName":"document.pdf","bounds":[[1100,825],[1100,825],[1100,825],[1100,825],[1100,825],[1100,825],[1100,825],[1100,825],[1100,825],[1100,825],[1100,825],[1100,825],[1100,825]],"bookmarks":[{"title":"Sambutan sampai saat ini PT.GWI sudah kita bangun kurang lebih selama 2 tahun dan tahun 2011 ini kita genap 2 tahun.pada usia sekarang ini PT.GWI terus berusaha mengembangkan SDM di semua level dan berbagai jenis pekerjaan melalui berbagai cara. Peningkatan kwalitas SDM ini tentu saja yang paling di utamakan adalah tenaga Produksi dan TENAGA PENJUAL yang dalam istilah kerennya SALES EXECUTIVE atau SALES FORCE.apalagi sampai dengan saat ini produktifitas tenaga penjualan masih kurang menggembirakan di beberapa area.padahal tenaga penjual merupakan ujung tombak yang mempunyai peran yang sangat besar terhadap peningkatan kerja PT.GWI baik dalam bidang penjualan maupun collection.selain itu sudah banyak bukti bahwa banyak tenaga penjual yang di kemudian hari karirnya berkembang dan menjadi pimpinan.tapi tentu saja semuanya itu di mulai dari peningkatan kwalitas diri sebagai tenaga penjual semenjak dini. Hal tersebut harus benar2 kita perhatikan karena setelah 2 tahun berdiri nya PT.GWI kita belum juga menemukan calon2 pemimpin yang benar2 kompeten dan kapabel dalam menunjukan hasil penjualan maupun penagihan yang maksimal dari bulan ke bulan denga growt perumbuhan yang relatif konstan.sebab pada dasarnya dalam sistem pejualan dan collection merupaka satu kesatuan dimana penjualan yang bagus adalah penjualan yang bisa di tagih.karena itu kwalitas order harus benar2 di perhatikan dan untuk menjamin ini peningkatan kualitas tenaga penjuala sangatlah penting. Akhirnya saya ucapkan selamat mengikuti meeting region jateng 1.selamat berjuang!!anda pasti Bisa!!","page":1,"zoom":"XYZ 0 825 0"},{"title":"Mengapa MengeCAT...??","page":2,"zoom":"XYZ 0 825 0"},{"title":"Banyak cara mengubah tampilan dinding tapi mengapa mengecat paling popular?? Jangan khawatir jika ingin mengubah penampilan rumah tetapi waktu dan dana terbatas.ada beberapa cara jitu untuk menciptakan perubahan secara cepat dan langsung terasa,yaitu dengan mengubah penampilan dinding.banyak cara untuk itu,antara lain mengubah bentuk dinding,melapisi dinding dengan batu alam ata wallpaper,mengubah tekstur dinding,dan mengubah warna dinding atau megecat.Namun,dari sekian banyak cara,mengecat paling banyak diminati orang. Alasannya?? Paling tidak ada 4 penjelasan : 1. Mudah dan Praktis 2. Titik awal yang baik 3. Dapat mengubah suasana 4. Relatif Lebih murah","page":3,"zoom":"XYZ 0 825 0"},{"title":"3 Tujuan Pengecatan Ada beberapa tujuan pengecatan dinding yang biasanya ingin di capai dalam suatu proses dekorasi ruangan yaitu : 1. Menciptakan Latar Belakang(background) yang menyatukan berbagai furniture dan elemen interior dalam satu ruangan. 2. Menonjolkam benda-benda tertentu yang ingin di tampilkan dalam sebuah ruangan(highlight) dan memberikan penekanan/aksen pada salah satu elemen ruang. 3. Membuat suasana atau atmosfer ruang,seperti menghangatkan,menyejukan menciptakan suasana yang khusyuk,bersih dll.","page":4,"zoom":"XYZ 0 825 0"},{"title":"URAIAN PEKERJAAN SALES EXECUTIVE","page":5,"zoom":"XYZ 0 825 0"},{"title":"FORMULIR PENDUKUNG SALES EXECUTIVE","page":6,"zoom":"XYZ 0 825 0"},{"title":"Target Tahunan per area jateng 1 tahun 2011","page":7,"zoom":"XYZ 0 825 0"},{"title":"Target Solo & Jogjakarta 2011","page":8,"zoom":"XYZ 0 825 0"},{"title":"Sikap dan perilaku sales executive apa dan siapa tenaga penjual?? banyak orang tidak tahu bahwa tenaga penjualan adalah salah satu profesi yang memerlukan keberanian.keberanian untuk menghadapi orang yang hanya memandang kita sebelah mata,keberabian untuk menghadapi orang yang menolak,keberanian untuk bersaing melawan produk lain,keberanian untuk bersaing dengan tenaga penjuala lain,keberanian untuk meyakinkan orang lain,keberanian untuk memperbaiki dir dan keberanian2 lain yang masih banyak lagi. Sebagai profesi yang memerlukan keberanian dan seni untuk mempengaruhi orang lain tentu tidak mudah untuk melakukan nya.semua orang bisa mempengaruhi oranglain,tetapi apakah semua orang bisa menjadi tenaga penjual??tentu saja bisa,asalkan orang tersebut memiliki kualifikasi yang diperlukan sebagai tenaga penjual. Persyartan individual sales executive 1. penampilan 2. suara dan kebiasaan dalam berbicara 3. gaya dan kebiasaan 4. elemen kepribadian yang membantu sikap dan perilaku sales executive 1. sikap positif 2. ambisi yang sehat serta keinginan untuk maju 3. disiplin diri yang tinggi 4.ulet dan berkemauan keras 5. sabar dan tidak mudah tersinggung 6. fleksibilitas","page":9,"zoom":"XYZ 0 825 0"},{"title":"Kiat sukses tenaga penjual membuang perasaan takut cara untuk mengatasi dan mengendalikan ketakutan : - ketahui dengan tepat mengapa takut - ketahui penyebab ketakutan itu apakah itu nyata - bertindak dengan penuh keyakinan.malakukan apa yang anda takutkan akan menghilangkan perasaan takut - lakukan dengan cepat,penundaan hanya akan menambah lagi ketakutan anda. Jenis jenis ketakutan dalam menjual 1. takut gagal dalam menjalankannya 2. takut apa yang dikatakan orang lain 3. takut tidak ada yang berminat 4. takut karena tidak tahu menjalankan bisnis menjual 5. takut tidak bisa menjawab pertanyaan mengatasi perasaan malu malukah anda untuk mendapatkan uang atau kesuksesan?? - Tanyakan kepada diri sendiri apa yang anda dapat dari malu?? - menyadari bahwa diri kita sama penting nya dengan orang lain - selalu ingat bahwa anda sama sempurnanya denga orang lain - pandang tepat ke mata orang bukan menunduk - duduk paling depan setiap ada meeting atau training dll - ambil inisiatif untuk berkenalan dengan orang lain","page":10,"zoom":"XYZ 0 825 0"},{"title":"Mengatasi perasaan malas untuk mengatasi perasaan malas ialah dengan melawannya sebelum malas itu menguasai anda.jangan beri kesempatan untuk perasaan malas itu menguasai anda.jangan beri kesempatan untuk perasaan malas itu menguasai anda.tidak ada suatu tempat di bidang penjualan yang bisa digunakan untuk bermalas-malasan. Datang nya malas di sebabkan oleh kesehatan,sikap dan kebiasaan.beristirahat untuk kesehatan akan menambah tenaga. Perasaan malas akan hilang dengan sendirinya kalau badan anda segar,aktif dan bertenaga.tenaga amat diperlukan dalam bidang penjualan. Latihan berikut dapt mengatasi perasaan malas 1.sadarkan segera diri anda bahwa orang ,malas tidak pernaha akan sukses dan orang yang sukses belum pernah merasa malas dan capek 2.berjalan 2 x lebih cepat,bisa membuang perasaan malas 3.hindari pergaulan dengan orang2 yang malas 4.berhenti dari istilah\u201dsaya malas\u201ddan\u201dsaya lelah\u201dingat terus kebutuhan/keperluan anda dan keluarga yang mesti dipenuhi dan terpenuhi.","page":11,"zoom":"XYZ 0 825 0"},{"title":"Lampaui keinginan pelanggan\u2026berikan apa yang mereka inginkan dan sedikit lebih banyak. Hanya ada satu bos : pelanggan.dia bisa memecat siapa saja di perusahaan,dari presdir komisaris sampai dengan jajaran paling bawah,hanya dengan membelanjakan uangnya untuk produk lain.","page":12,"zoom":"XYZ 0 825 0"},{"title":"Jangan duduk saja dan menunggu kesempatan datang\u2026berdiri dan buatlah peluang. TERIMA KASIH","page":13,"zoom":"XYZ 0 825 0"}],"thumbnailType":"jpg","pageType":"html","pageLabels":[]};
